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Выступление Питера Мигока 
СЕМИНАР: ЕВРОПАЛАТА И СОВРЕМЕННЫЙ КРИЗИС
ДАТА И ВРЕМЯ: 23 ОКТЯБРЯ 2009 13.30-14.30
МЕСТО ПРОВЕДЕНИЯ: МОСКВА, РОССИЯ
________________________________________________________________________
Уважаемые руководители и сотрудники Торгово-промышленных палат Российской Федерации,

Уважаемые Дамы и господа,
Для меня большая честь выступить здесь в качестве Заместителя президента Европалаты, Ассоциации Европейских торгово-промышленных палат, а также как другa Торгово-промышленной палаты России.

Моя сегодняшняя презентация является частью более широкого сотрудничества между Европалатой и ТПП России, направленного на продвижение процесса интернационализации российских малых и средних предприятий через сеть торгово-промышленных палат континента. В этих целях совместно с ТПП России мы разработали одноименный проект, реализация которого частично финансируется Евросоюзом. Сегодня этот проект дает возможность ряду российских территориальных палат познакомиться “изнутри” с некоторыми элементами лучшего опыта в этой сфере, накопленного ТПП Евросоюза. Наверное, нет необходимости говорить, что этот опыт касается, прежде всего, вопросов содействия выходу на внешний рынок малых и средних предприятий. Я надеюсь, что представители некоторых из этих российских территориальных  палат – участниц проекта находятся сегодня с нами в этом зале.
Процесс выявления наиболее подходящих для российских условий инструментов интернационализации МСП  поможет выйти на разработку и принятие всеобъемлющей и долгосрочной программы по стимулированию российских МСП в области развития их бизнеса в Западной и Центральной Европе. Эта программа, как мы надеемся, станет логическим продолжением действующего в течение двух лет проекта и сможет охватить максимально большое количество заинтересованных участников. 
Подобные программы в странах Евросоюза уже длительное время функционируют и опираются на национальные сети торгово-промышленных палат. Соответствующие государства, среди которых необходимо отметить Австрию, Испанию и Нидерланды посчитали более рациональным выделить деньги на программы, которые осуществляются торгово-промышленными палатами, поскольку именно палаты обладают разветвленной сетью территориальных отделений, максимально приближенных  к бизнесу и имеющих хорошее представление о потребностях малых и средних предприятий на местах.
Европалата располагает отработанной технологией интернационализации малых и средних предприятий, которая апробирована на конкретных примерах вывода на внешние рынки десятков тысяч предприятий через структуры ТПП Евросоюза. В рамках действующего проекта интернационализации МСП мы готовы передать этот опыт нашим российским коллегам.

Сегодня, однако, меня просили акцентировать внимание  на конкретных мерах, которые были предприняты ТПП Евросоюза в ответ на экономический и финансовый кризис. Что мы делаем для защиты МСП от последствий известных драматических событий на финансовых рынках и каков результат программ стимуляции экономики, разработанных нашими правительствами ?
I ВОЗДЕЙСТВИЕ КРИЗИСА НА ЕВРОПЕЙСКИЕ МСП  

Финансовый и экономический кризис нанес весьма болезненный удар по европейским МСП за последний год. Не хотелось бы приводить макроэкономическую статистику, с которой вы все знакомы из газет. Хотел бы поделиться с Вами некоторыми результатами исследования, которое было проведено среди участников « Европейского парламента предприятий », организованного Европалатой. В феврале 2009 г., Европалата провела исследование среди выборочных МСП с тем, чтобы понять их проблемы и действия в современных условиях. Результаты показали, что общая макроэкономическая неопределенность, существенное падение спроса и возросшие проблемы в сфере финансирования являются основными препятствиями для предпринимательства, возникшими в результате кризиса.
Эти компании также рассматривают в качестве серьезных проблем снижение денежного оборота, сокращение экспорта и возросшее вмешательство государства в экономику.

Приведу несколько цифр.
1. В результате кризиса от 20 до 30% МСП сообщают об осложнении доступа к финансированию. Те компании, которые сохранили доступ к финансированию, часто сталкиваются с ростом издержек.
2 Кроме того, увеличились  сроки платежей клиентов, что наблюдается как в частном, так и государственном секторах. В упомянутом выше исследовании Европалаты, отмечено, что около 60% всех компаний страдают от увеличения сроков платежей клиентов, то есть увеличения кредиторской задолженности. 

3. Общая макроэкономическая неопределенность и падение спроса повлияли на оборот, который  снизился у МСП на 40%.

4. Сложности с доступом к финансированию и падение деловой активности из-за роста кредиторской задолженности привели к резкому падению инвестирования. В соответствии с исследованием Европалаты, около 43% всех опрошенных компаний заявили о том, что ожидают сокращения инвестирования в ближайшее время.
5. Эта картина также отражается в тенденциях на рынке труда: если посмотреть на размер тех компаний, которые пострадали в наибольшей степени, то мы увидим, что наиболее значительное падение занятости отмечается в категории средних предприятий - 39%, на втором месте  - крупные компании - 38%.

Наименьшего значения этот показатель достиг среди микро-предприятий  - 13%. Что касается отраслей промышленности, то более всего пострадали обрабатывающая промышленность и строительство, где занятость упала на 30%, а в этих  секторах работают  в основном  МСП.
Сложности, которые обозначили опрошенные малые и средние предприятия, ставят ТПП Евросоюза перед необходимостью поиска адекватных действий в ответ на современный кризис.

II ДЕЙСТВИЯ ЕВРОПЕЙСКИХ ПАЛАТ В ПЕРИОД КРИЗИСА
В действительности, ТПП Евросоюза предпринимали различные меры для поддержки бизнеса в условиях кризиса. К первой группе таких мероприятий относятся меры по обеспечению делового сообщества необходимой информацией и проведением тренинговых мероприятий:

· многие национальные ТПП организуют семинары о том, как надо делать бизнес в условиях кризиса, а также мероприятия для информирования деловых людей по вопросам финансирования МСП, отношений с банками, управлении долгами и т.п.

· ТПП усилили свои тренинговые программы для компаний, сделав акценты  на те темы, которые напрямую связаны с экономическим восстановлением: например энергетическая эффективность, инновации и т.д.;
· Многие ТПП (например, во Франции, Германии, Нидерландах, Великобритании, Чехии и др.) открыли « кризисные горячие линии » для предпринимателей, которые могут связаться с палатой и задать любой вопрос, связанный с их бизнесом   или  кризисом.

· ТПП, в особенности на региональном и местном уровнях, помогают компаниям правильно использовать финансовые инструменты и денежные ресурсы, доступные в рамках национальных программ выхода из кризиса. В качестве примера можно указать так называемый проект « Кондор финанс »,  который был реализован  в нескольких странах для содействия МСП в вопросах поиска финансирования.

· ТПП ряда стран Евросоюза (как, например, Германии) предоставляют компаниям экспертные рекомендации в сфере получения ссуд и займов, а также банковских гарантий по ним. 
Вторая группа мер преследует цель укрепления процессов развития бизнеса и взятия на себя рисков предпринимателями:
· Некоторые ТПП разрабатывают инструменты для конкретной помощи своим предприятиям в области установления контактов на внешних рынках, побуждая их, таким образом, быть более агрессивными в условиях кризиса и искать новые возможности для развития. Таким образом действует, например Британская торговая палата,  хотя изначально аналогичная политика была ориентирована только на рынок Китая.

· Германские ТПП проводят “круглые столы” для укрепления корпоративных основ бизнеса, что на деле является тренинговыми программами для предприятий в условиях кризиса. Целью этих « круглых столов » является определение причин кризиса и первоочередных шагов по устранению его последствий для предприятий. В рамках этих мероприятий консультант, услуги которого оплачиваются из специальных субсидий, оказывает информационную и консультативную поддержку предприятиям. Банки, кредиторы и консультанты работают совместно и вырабатывают решение, делающее возможным выживание предприятия и проясняющее пути его выхода из кризиса.
В некоторых странах торгово-промышленным палатам была придана конкретная общенациональная задача по реагированию на кризис :
· Во Франции, например, национальные ТПП получили название « третья опора доверия » в рамках деятельности так называемого « кредитного посредника » (кредитного омбудсмена).

· Более того, во многих странах торгово-промышленные палаты внесли предложения и выдвинули инициативы, которые были включены в национальные планы по выходу из кризиса членов Евросоюза (как, например, Австрия, Франция,  Кипр и др.)

· Торгово-промышленные палаты практически во всех странах Евросоюза стали одним из основных партнеров национальных правительств в деле поиска путей « перезапуска » экономики и эффективной помощи бизнесу. В некоторых странах Евросоюза ТПП напрямую обсуждают с банками вопросы кредитной политики в рамках выработки общегосударственного подхода к этим вопросам.
Другие шаги были предприняты для расширения возможностей развития предпринимательства на уровне МСП:

· Например, французские ТПП являются частью “сети госзаказа”. Целью этой сети является оказание содействия французским МСП, которые хотят подключится к исполнению госзаказа с целью укрепления процессов собственного развития и конкурентоспособности.

В некоторых странах Палаты приступили к реализации специальных планов действий, направленных на оказание помощи бизнесу в условиях кризиса. Эти планы состоят из целого комплекса мероприятий, от развития бизнеса до консультирования, от юридической поддержки до оказания услуг в рамках « скорой помощи » бизнесу и т.д.

Некоторые национальные (а также региональные и местные) ТПП делают серьезные шаги для повышения роли бизнес-образования (как, например, в Швеции, Великобритании и т.д.)
Последнее по списку, но не по значению –  это участие ТПП некоторых стран Евросоюза в деятельности финансовых механизмов помощи бизнесу.

· Итальянские ТПП, например, играют центральную роль в разработке итальянской схемы взаимных гарантий – так называемой  « CONFIDI ». Рост общего объема гарантий, которыми итальянские ТПП обеспечили предприятия через систему « Confidi » составил 4,2 млрд. евро или 25 % по сравнению с объемами кредитов, гарантии по которым давали ежегодно гарантии торгово-промышленные палаты Италии.
Дамы и господа, часто говорят, что кризисы открывают новые возможности. Список примеров, которые я привел, лишь подтверждает это. Сегодня, более чем когда- либо, торгово-промышленные палаты имеют возможность показать, что они важны и необходимы для роста и развития гармоничного экономики. То есть, скажем прямо, что везде, включая Россию, палаты должны быть на передовом рубеже в деле поддержки МСП в сложных современных условиях. Уверен, что, и государство и деловые круги будут нам признательны за нашу работу. 

Спасибо за внимание.
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